
02/2017 - presente

09/2021 - 03/2023

01/2019 - 08/2021

CONTACTO

COL. LA JOLLA DEL AGUAJITO, LOS CABOS

B.C.S. C.P. 234443

6241227550

omartorresdiputado12@gmail.com

31 / 08 / 1989

COMPETENCIAS

FORMACION

LICENCIATURA ADMINISTRACION DE EMPRESAS:

Titulo con número de cédula 12415978

UNIVERSIDAD DE AMERICA DEL NORTE – MEXICO

- Colegio de Bachilleres del Estado de B.C.S Plantel. -

Curso de formación para el trabajo de informática. -

Escuela Secundaria Antonio Mijares.

SÍNTESIS

Administrador con excelentes dotes de organización y liderazgo.

Destaco por mi gestión eficiente de recursos y mi capacidad para la toma de decisiones

estratégicas.

Busco aportar estas cualidades en la administración publica.

Representante del pueblo con vocación de servicio.

Sabre valorar la oportunidad para seguir contribuyendo a mi municipio y estado.

EXPERIENCIA

ADMINISTRADOR

TEMOGAS DE LOS CABOS - LOS CABOS, BAJA CALIFORNIA SUR

DIR. MPAL DE TRANSPORTE

H. AYUNTAMIENTO DE LOS CABOS - LOS CABOS, BAJA CALIFORNIA SUR

1- Revisar las unidades destinadas al transporte publico en el municipio.

2- Llevar un padrón de todos los vehículos de transporte público en el municipio.

3- Resguardar las actas y anexos del consejo municipal de transporte.

4- Otorgar los permisos o autorizaciones a que alude el punto inmediata anterior,

5- En coordinación con la dirección de transporte estatal o de manera independiente llevar

a cabo la inspección, supervisión y verificación

6- diseño de rutas de transporte urbano y colectivo, y en su caso de transporte de

personal, que requiera la población.

7- Intervenir en la formulación y aplicación de programas económicos y sociales de

transporte de pasajeros, tendientes a mejorar las condiciones del servicio.

Presidente y director ejecutivo

GREMIO UNION DE CHOFERES DOS MARES - LOS CABOS, B.C. S.

estrategia de la empresa para dejar satisfechos a los socios.

Toma efectiva de decisiones•
Dotes para la negociación•
Visión estratégica•
Actitud resolutiva•
Máximo compromiso•
Gestión documental•
Habilidades comerciales•

LIC. OMAR TORRES
OROZCO

Atención especializada al cliente con el objetivo de conseguir más ventas y más clientes

satisfechos.
•

Identificación de las necesidades del cliente, proporcionando soluciones que garanticen

su satisfacción.
•

Atención y seguimiento de las consultas y reclamaciones de los clientes. Planificación de

tareas teniendo en cuenta la carga de trabajo diaria.
•

Control de stocks, reposición y gestión de la mercancía disponible.•
Aprovechó las tendencias de las industrias y los mercados de clientes para dar forma a

soluciones y enfoques.
•

Supervisión de proyectos de mejora de capital para ampliar la presencia de negocio e

impulsar el crecimiento de los ingresos.
•

Supervisó los pronósticos de tendencias, ajustando los presupuestos y los planes

operativos para mantener la organización ágil y sostener el crecimiento de los ingresos.
•

Ascendí a presidente del gremio de 60 socios por mayoría de votos de los socios por el

buen funcionamiento como tesorero por los socios.
•

Resolver los problemas legales y armonizar las acciones realizadas por el anterior

presidente.
•

Apoyo a todos los departamentos y áreas para ayudar a conseguir los objetivos

propuestos por los socios.
•

Creación de objetivos factibles basados en la metodología y•


